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PROPOSTAS PARA O APOIO AS MICRO, PEQUENAS E

MEDIAS EMPRESAS COM POTENCIAL DE CRESCIMENTO

Fernando Ceschin Rieche

Leonardo Pereira Rodrigues dos Santos’

Micro, pequenas e médias empresas (MPMEs) sdo, em geral, definidas por meio de medidas
quantitativas. Embora também possam ser usadas medidas qualitativas, como baixa capacida-
de técnica e gerencial e falta de acesso a incentivos fiscais e a crédito, ha dificuldades para a

adocdo de tais conceitos em larga escala.?

Segundo o Servico Brasileiro de Apoio as Micro e Pequenas Empresas (Sebrae), existem no
Brasil cerca de cinco milhées de MPMEs.? Para fins de classificagdo das operacdes (e acesso ao
crédito, uma vez que, dependendo do porte, as condi¢des financeiras das operac¢des sao di-
ferenciadas), o BNDES adota o conceito de faturamento: as MPMEs sdo aquelas que possuem

receita anual inferior ou igual a R$ 60 milh&es.*

O apoio as MPMEs é justificado porque tais empresas sdo responsaveis por parcela ndo despre-
zivel do PIB e da gera¢do de emprego de todos os paises. Além disso, fazem parte de cadeias

de fornecimento e constituem uma base para desenvolvimento de negdcios relevantes.

Respectivamente, gerente da Area de Meio Ambiente e chefe de departamento da Area de Comércio Exterior do BNDES. Para a elaboracdo
deste artigo, os autores se beneficiaram da consulta aos sites do BNDES (www.bndes.gov.br), do Kleiner Perkins Caufield & Buyers (www.kpcb.
com), da Nafinsa (www.nafinsa.com), da SMRJ (http://lwww.smrj.go.jplutilitylenglish) e da Vinnova (http://www.vinnova.se/ln-English).
Angelelli e Moudry (2006).

A classificagdo das empresas por porte segue a seguinte I6gica: i) microempresa: na industria, até 19 pessoas ocupadas; no comércio e servigos,
até 9 pessoas ocupadas; ii) pequena empresa: na industria, de 20 a 99 pessoas ocupadas; no comércio e servicos, de 10 a 49 pessoas ocupadas;
iii) média empresa: na industria, de 100 a 499 pessoas ocupadas; no comércio e servicos, de 50 a 99 pessoas ocupadas [Sebrae (2005)].

Tal faturamento difere substancialmente do apresentado no Estatuto da Microempresa e da Empresa de Pequeno Porte (Lei 9.841, de 5
de outubro de 1999, atualizado pelo Decreto 5028, de 31 de marco de 2004), para fins de tratamento juridico diferenciado, simplificado
e favorecido, segundo o qual microempresas sdo as que faturam até R$ 433.755 por ano e pequenas empresas sao as que faturam até R$
2.133.222 por ano.
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Por outro lado, tais empresas enfrentam problemas para a obtencdo de financiamentos, seja
em funcdo da dificuldade de apresentacdo de garantias, seja pela escassez de recursos pro-

prios ou pela dificuldade de acessar o sistema financeiro e de mercado de capitais.

De forma geral, enquadram-se na categoria de MPMEs com potencial de crescimento as em-
presas que rellnam uma ou mais das seguintes caracteristicas: equipe de profissionais de alto
desempenho; empreendedores; mercado de atuacdo em forte expansao; produto e/ou proces-
so inovador; vantagens comparativas; diferenciacdo tecnoldgica e/ou diferenciacdo do modelo

de negdcios para sustentar uma vantagem competitiva.

O foco deste artigo é estabelecer propostas para a atua¢do futura do BNDES no apoio as
MPMEs com potencial de crescimento. Com esse intuito, o artigo divide-se em cinco secdes,
incluindo esta introducdo. Na segunda se¢do, mostra-se o apoio do BNDES ao setor nos ultimos
anos e, na terceira, sdo apresentadas as diferentes formas de apoio as MPMEs. A quarta com-
para algumas experiéncias internacionais consideradas vitoriosas no apoio a MPMEs. Por fim, a

quinta secdo apresenta algumas propostas para a atuacdo do BNDES no apoio a MPMEs.

O APOIO DO BNDES AO SETOR

A atuacdo do BNDES em relacdo a MPMEs no passado esteve pautada no reconhecimento, de
um lado, da importancia das MPMEs na economia, e, de outro, das dificuldades enfrentadas
por elas. Com esse intuito, ao longo dos ultimos anos, o portfélio de produtos para atender
as MPMEs vem sendo ampliado, com o objetivo de aumentar o acesso ao crédito, a oferta de

crédito competitivo de longo prazo e, mais recentemente, apoiar a inovagao.

Atualmente, as principais linhas e modalidades do Banco sdo as seguintes:

a. BNDES Automatico (investimentos em capacidade produtiva);

b. Finame (comercializacdo de bens de capital);

c. Cartdo BNDES (aquisi¢do de bens de producdo e insumos; e certificacdo, avaliacdo de con-
formidade de produtos e resposta técnica de alta complexidade);

d. linhas de exportacdo (producdo e comercializacdo externa de bens e servicos);

e. Financiamento a Empreendimentos (Finem) (investimentos em capacidade produtiva);

f. Prosoft (investimentos, inovacdo e comercializa¢do para o setor de tecnologia da informa-
¢do e comunicagoes);

g. Profarma (investimentos, inovagdo e pesquisa para o complexo de satde humana);

h. renda variavel (participacdo aciondaria por meio direto ou indireto, via fundos mutuos de investi-
mento em empresas emergentes (FIEMM) e Fundo Criatec — fundo de capital semente); e

i. programas de capital de giro.



O BNDES lancou, em 2009, o Fundo Garantidor para Investimentos (FGI) para MPMEs.
O FGI* serd utilizado para mitigar o risco de crédito dos agentes financeiros repassadores
que operam as linhas do BNDES de investimento, comercializagdo e capital de giro supraci-
tadas e do préoprio BNDES, em operag¢des diretas. Nesse sentido, espera-se tratar uma das
principais deficiéncias das MPMEs em um processo de concessdo de crédito: a oferta de

garantias para os bancos.

Destaca-se que, em funcdo das acdes realizadas ao longo dos ultimos anos, o BNDES vem
ampliando o apoio para MPMEs, seja em montante desembolsado (Grafico 1), seja em nu-

mero de operacdes realizadas (Grafico 2).
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Fonte: BNDES (desembolsos para MPMEs, excluidas pessoas fisicas).

Das cerca de 650 mil operacdes realizadas de 2002 a 2009, merecem destaque as se-

guintes linhas:

a. bensde capital para comercializag¢do (“Linha Finame"): cerca de 300 mil operac¢dese
R$ 55 billhdes desembolsados;

b. Cartdo BNDES: cerca de 295 mil operacdes e R$ 4 bilhdes desembolsados.

E importante destacar o crescimento expressivo da modalidade Cartdo BNDES, que passou de
apenas mil operac¢des em 2004 (cerca de R$ 12 milhdes desembolsados) para mais de 174 mil

opera¢des em 2009 (com desembolsos da ordem de R$ 2,5 bilhdes).

5 O FGI é um fundo de natureza privada no qual o BNDES atuaré como gestor. Os agentes financeiros poderao utilizar o fundo como con-
tragarantia para até 80% do valor dos financiamentos. Em caso de inadimplemento da empresa, a cobertura do fundo para o agente sera
praticamente automatica, conferindo credibilidade ao produto.

6 Como os desembolsos totais do BNDES apresentaram substancial crescimento no periodo analisado, os desembolsos para MPMEs, que
representavam cerca de 16% do total desembolsado em 2002, representaram cerca de 14% do total desembolsado em 2009. Em termos
absolutos, contudo, houve um aumento dos desembolsos para MPMEs no periodo analisado de mais de 320% em termos nominais.



376 | O BNDES EM UM BRASIL EM TRANSICAO

150
125
100
75
50
" .
i mm I = N

2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

= Micro Pequena Média

Fonte: BNDES.

Embora o BNDES tenha sido importante agente de desenvolvimento de milhares de empresas,
existem iniciativas do Banco que apresentam oportunidades de aprimoramento, seja porque
podem ser ampliadas, seja porque os objetivos propostos inicialmente ndo foram plenamente
alcancados.” Entre elas, destacam-se os mecanismos de suporte para constituicdo de garantias
pelas MPMEs — como foi feito em 2009 com o langcamento do FGI, em substituicdo ao Fundo de
Garantia a Promocdo da Competitividade (FGPC) —, o aumento do nimero de opera¢des com
cadeias produtivas e empresas ancoras e o incentivo a opera¢des com empresas inovadoras,

por meio de instrumentos de renda fixa ou variavel.®

No futuro, caso o BNDES amplie seu campo de atuacdo, também podera estimular o crédito ao
segmento, operando com instrumentos de seguro de crédito, a serem oferecidos a instituicdes

financeiras responsaveis pelo funding da operacao.

Com o objetivo de identificar eventuais oportunidades (falhas de mercado) nas quais o Banco possa

atuar, aperfeicoando seu portfélio, é valido analisar alguns casos de sucesso em paises selecionados.
FORMAS DE APOIO: ALGUMAS EXPERIENCIAS SELECIONADAS

Nesta secdo, optou-se por simplificar os modelos de atua¢do, apresentando-se apenas a caracte-
ristica mais marcante de cada um. Os exemplos incluem a democratizacdo do acesso ao crédito
(México), a integra¢do entre os diferentes 6rgdos de governo e capacita¢do de empresas (Japdo),
a correta definicdo de uma politica de governo de longo prazo (Suécia) e a forte participacdo do

setor privado (Estados Unidos).

7 O numero de empresas apoiadas ndo guarda relacdo estrita com o numero de operacées, uma vez que uma mesma empresa pode ser
beneficidria de mais de uma operacédo.

8 As operacées com cadeias produtivas ou empresas dncoras sdo um meio de atingir um grande numero de MPMEs, aumentando a capila-
ridade do apoio ao segmento e reduzindo os custos de transacdo por operacao.



MEXICO

No México, empresas de grande porte funcionam como catalisadoras de cadeias produtivas
de pequenas e médias empresas. A Nacional Financiera (Nafinsa) é o banco de desenvolvi-
mento do México dedicado ao fomento das pequenas e médias empresas e ao desenvol-
vimento do sistema financeiro local. Com seu Programa de Cadeias Produtivas, a Nafinsa
oferece e administra uma infraestrutura tecnoldgica para garantir crédito competitivo de
curto prazo para pequenas e médias empresas mexicanas. Essas empresas integram grupos

de fornecedores que sdo elencados por grandes empresas/grupos mexicanos.

O sistema da Nafinsa permite a reducdo do custo de captag¢do para MPMEs e o aumento
do acesso ao crédito por esse segmento de empresas. As transacdes sdo ageis e de baixo
risco para o sistema financeiro local, tendo em vista que os recebiveis das grandes empre-
sas ancoras, compradoras das MPMEs, servem de lastro para as operagdes. As operagdes
sdo todas de curto prazo, concentrando-se em transac¢des de capital de giro e desconto de
recebiveis. Por esse sistema, foram concedidos mais de US$ 12 bilhdes em crédito para as

MPMEs em 2008.
JAPAO

Para definir os principais objetivos das politicas atuais de apoio as MPMEs do Japao, o governo

japonés levou em consideracdo os seguintes fatores:

a. amao de obra das MPMEs japonesas é qualificada tecnicamente, mas parte dela carece de
competéncias gerenciais;

b. o governo deseja que o nimero de MPMEs com processos intensivos em tecnologia seja
cada vez maior; e

C. o numero de start-ups deve crescer a cada ano.

Sendo assim, os principais direcionadores da politica de suporte as MPMEs foram os seguintes:

e apoiar empresas start-ups de base tecnolégica/inovadoras;

e fortalecer a capacidade de gerenciamento das MPMEs;

e dar suporte financeiro as empresas em situa¢des inesperadas: reestruturacdo do mer-
cado, desastres naturais, entre outros; e

e reforgar as politicas de financiamento, aliadas a criacdo de carga tributaria diferencia-

da para o segmento.
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Para apoiar as politicas ao longo dos anos, o governo japonés concebeu e aprimorou uma
estrutura que tem varias organiza¢des atuando de forma coordenada. A estrutura é com-
posta de prefeituras locais, uma instituicdo prestadora de garantia, bancos/instituicdes
financeiras do governo e uma instituicdo prestadora de consultoria para MPMEs e finan-
ciadora de venture capital, a SMRJ (organiza¢do para MPMEs e inovacdo regional), criada
em 2004. A SMRJ tem um capital de cerca de US$ 10 bilhdes e atualmente conta com 900
funcionarios e quase 3 mil consultores especialistas associados. Seus principais objetivos
sdo os seguintes:

a. apoiar start-ups e o desenvolvimento de novos negdcios;

b. reforcar as competéncias das MPMEs;

C. prover suporte necessdrio as MPMEs em cenarios de mudancas abruptas no mercado; e

d. fornecer informacgdes necessarias aos negécios de MPMEs.

Para atingir esses objetivos, a SMRJ desenvolveu modelos de planos de negécio que devem
ser seguidos pelas start-ups/MPMEs existentes. Em paralelo, por meio do estabelecimento
de nove centros de informacdo e nove universidades de MPMEs espalhadas pelo Japao, a
SMRJ fornece treinamento e orientacdo nos campos de financas, tecnologia, RH e sistemas

de gerenciamento de sistemas.

Em parceria com universidades, a SMRJ também fornece o escritério com a infraestrutura
necessdria para incubar empresas, que pagam um aluguel mensal pelo uso da instalacdo.
No Japédo, existem mais de 270 instala¢des direcionadas para apoiar empresas incubadas.

A SMRJ apoia parcela relevante dessas instalacdes.
SUECIA

Na Suécia, existem pouco mais de 950 mil empresas, sendo que 700 mil delas possuem ape-
nas um funcionario e sdo focadas em servicos e comércio familiar. Ao todo, o pais possui 850
grandes empresas e, portanto, aproximadamente 249 mil MPMEs. O pais caracteriza-se como
um dos mais inovadores do mundo, possuindo empresas lideres globais no setor automobi-
listico e nos setores de bens de capital sobre rodas, telecomunicacdes, embalagens e méveis,

entre outros, a despeito de possuirem um mercado interno discreto.

Assim, se, de um lado, o pais tem uma reduzida base de empresas para crescimento, de outro,
existe grande eficiéncia e foco na aplicacdo dos recursos publicos no segmento de MPMEs,

principalmente para disseminar a cultura empreendedora e de inovacdo, na qual o governo



acredita poder sustentar o desempenho alcancado atualmente pelas grandes empresas. Os
principais objetivos do governo ao conceder apoio as MPMEs é que estas melhorem conhe-
cimento e sua base tecnolégica de produtos e processos, aumentem sua competitividade

global e otimizem a cooperacdo e o networking para ampliar o acesso a P&D.

Ha anos, o apoio as PMEs na Suécia é focado no fortalecimento dos processos gerenciais des-
tinados aos investimentos em inovagdo, como estabelecimento de parcerias com institutos
de pesquisa e universidades, e na qualificacdo da infraestrutura necessdria para inovar. Para
os préximos cinco anos, também serad enfatizado o fortalecimento de programas de apoio
financeiro para verificagdo técnica e comercial de produtos e validacdo dos resultados de
pesquisa com potencial comercial. Operacionalmente, as consultas preenchidas pelas MPMEs
para pleitear apoio aos programas sao exaustivas, embora sejam enviadas eletronicamente
e avaliadas segundo critérios bem definidos, o que confere agilidade e garante ganho de

escala ao apoio.
ESTADOS UNIDOS

A importancia de criar um mecanismo para a capitalizacdo de MPMEs é hoje reconhecida
mundialmente. Um mecanismo adequado, difundido especialmente nos Estados Unidos, é
a realizacdo de tais investimentos por meio de capital de risco (venture capital). Em uma
etapa ainda mais incipiente, é comum a existéncia de investidores ricos (angel investors),
que ajudam a suprir a falta de recursos de fontes externas para financiar as empresas
iniciantes. Além de prover o capital semente (seed money), tais investidores costumam

auxiliar as empresas a encontrar clientes e a recrutar funcionarios.

Ha evidéncias de que o apoio via capital de risco faz com que as empresas jovens
crescam mais rapido, criem mais valor e gerem mais emprego do que outras empresas
iniciantes.® As empresas apoiadas por capital de risco perseguem inovac¢des mais radicais
e estratégias de comercializagdo mais agressivas.” Os investidores cumprem importante
papel no mercado, ndo somente porque selecionam empresas que tém maior capacidade
de perseverar, como também porque realizam o acompanhamento ativo do investimento
por meio de apoio e aconselhamento gerencial. O investimento é precedido de uma
andlise das oportunidades, que inclui uma detalhada pesquisa de mercado, do produto e

da equipe que administra a empresa.

9 Rieche e Santos (2006).
0 Keuschnigg (2004).
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EXPERIENCIAS INTERNACIONAIS COMPARADAS

Apds a apresentacdo das quatro experiéncias, o Quadro 1 compara as caracteristicas de cada

modelo de apoio as MPMEs.

Massificacao Sim Sim Sim Nao

Apoio governamental Sim Sim Sim Sim

Agilidade na concessao do

crédito oim o o o
Avallag~ao de impactos das Sim S Sim Sim
operagoes

Aconselhamento gerencial/ Nio Sim Sim Sim

capacitacao de PMEs
Fonte: Ver texto.

Embora as experiéncias expostas tenham diferencas em relacdo a natureza do apoio (investi-
mento, participacdo aciondaria, inovacdo e outros) ou no que tange a origem publica ou pri-
vada do apoio, o aconselhamento de MPMEs e a capacitacdo gerencial sdo temas observados
nos exemplos de Estados Unidos, Suécia e Japdo. Esse tipo de apoio acelera o crescimento
das MPMEs, como mostra o modelo norte-americano, melhorando a governanga das empre-
sas e preparando-as para se tornarem mais robustas e com melhor capacidade para solicitar

crédito ao sistema privado.

Algumas licdes aprendidas com a experiéncia norte-americana incluem:

a. A metodologia de analise ndo pode utilizar somente registros financeiros para simula-
¢do, mas deve partir de premissas sobre estratégia, mercado, empreendedor, fornece-
dores, clientes, concorréncia, tecnologia e capacidade do préprio investidor de prover
servicos ao empreendedor;

b. Nao existe tecnologia diferenciada, mercado potencial exuberante ou desempenho ex-
cepcional se a equipe e o empreendedor ndo tiverem perfil adequado para operacio-
nalizar o negdcio. A habilidade de implementar uma ideia é que faz a diferenca para
o sucesso de uma empresa emergente, ja que investidores ndo ddo recursos para ma-

pas da mina, mas aplicam recursos em equipes que sejam capazes de fazer o servico;"

" Kawasaki (2001).



¢. Nao basta capital para que uma empresa tenha sucesso, conforme bem demonstra a em-
presa de capital de risco Kleiner Perkins Caufield & Buyers, que ja participou de mais de
475 empresas, entre as quais a Amazon e o Google: “N6s sabemos que é preciso mais do
que apoio financeiro para que uma empresa decole — nés ajudamos a fazer as coisas acon-

tecerem. N6s acreditamos fortemente que as equipes sdo vencedoras” (traducéo livre).

Na Suécia, onde existe o estimulo para formulacdo de planos de negécio e valoriza¢do do inves-
timento em P&D com foco em aplica¢des de mercado, as politicas de governo estdo direcionadas
para melhoria de governanca e de gestdo das MPMEs. Este também é um dos propdsitos das
politicas adotadas no Japdo, onde as MPMEs apresentam, em geral, deficiéncias gerenciais. Esse
apoio, no entanto, deve ser massificado, principalmente quando se espera que nasgam empresas
lideres do processo de crescimento de MPMEs. Este, alias, € um dos principais objetivos do gover-
no japonés, que espera poder aumentar a taxa de empreendedorismo e acelerar o crescimento

do nimero de empresas, para que desta base possam emergir empresas de grande porte.

O sucesso da politica japonesa estd fundamentado no fato de existir alinhamento entre as
estratégias concebidas pelo governo, a concep¢ao das politicas das instituicdes financeiras, o
escopo das atividades desenvolvidas pelas instituicdes de suporte, como consultorias para as
empresas e centros de informacdo para o segmento e as atividades desenvolvidas pelas cama-

ras de comércio e industria do pais na selecdo das “melhores empresas”.

O exemplo do México, que difere dos outros paises por conta da sua natureza, evidencia que o
apoio a uma grande base de empresas deve ser feito por meio de plataformas de tecnologia de
informacdo, de forma a massificar e agilizar a concessdo de crédito. A ferramenta desenvolvida
pela Nafinsa permite que a assimetria de informacdo entre os clientes finais e bancos seja dimi-
nuida, na medida em que as informacdes dos fornecedores cadastrados no sistema, segundo

indicacdo das empresas lideres de cadeia, sdo disponibilizadas para os bancos.

Mesmo no caso da Vinnova, na Suécia, em que sdo avaliados projetos de P&D e planos de neg6-

cio, os processos de recep¢do de documentos, andlise e concessdo do apoio sdo eletrénicos.

Na pratica, os recursos publicos advindos das agéncias do governo como a Vinnova, por exem-
plo, ndo sdo focados em capital de giro, investimentos em capacidade produtiva ou mesmo
na comercializag¢do de bens/servicos. O foco dos programas esta na capacitacdo gerencial para
realiza¢do de planos de negécio com objetivos bem definidos, na criacdo de parceria entre as
empresas e universidade/institutos de pesquisa, na validacdo dos resultados de pesquisa e na

verificacdo do potencial comercial e de mercado da P&D.
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Como resultado dos programas, observa-se que a P&D das empresas apoiadas nos pro-
gramas suecos ja nasce com uma avaliacdo da aplicacdo na qual esta pode resultar e no
potencial de mercado do produto no qual sera utilizado o resultado da pesquisa, aumen-
tando a eficiéncia no processo de P&D. As MPMEs melhoram sua gestdo na medida em que
constroem e acompanham planos de negécio fundamentados em analises de especialistas

e de mercado.

CONSIDERACOES FINAIS

Uma pergunta que se coloca é quais seriam os préximos passos para ampliar a escala de
atuacdo do BNDES e aumentar sua eficiéncia na concessdo do crédito, a fim de alcangar
mais empresas da melhor forma possivel e gerar maior valor agregado na economia. Com
base na atuacdo do BNDES até o momento e nos modelos apresentados, os quais devem
ser obviamente adaptados as especificidades do mercado brasileiro, podemos elencar uma
série de propostas de atuacdo. Em grande medida, o Banco ja tem a capacitacdo necessaria,
bastando apenas explorar mais as oportunidades identificadas.

a. Capacitacdo gerencial e melhoria de governanca da MPME associada ao crédito. O
papel do analista financeiro podera ser ampliado, visando a realizacdo de atividades
de aconselhamento/acompanhamento gerencial para as empresas. Na pratica, o Banco
estenderd sua atuacdo, tornando-se um banco de relacionamento das MPMEs de
alto potencial de crescimento. Esse tipo de trabalho pode ser feito em parceria com
instituicdes como Sebrae e Finep, focadas nos segmentos de gestdo e apoio a inovacao
de MPMEs, respectivamente, e também com federa¢des de industria. A exemplo das
experiéncias americana e japonesa, o estabelecimento de linhas de financiamento para
educacgdo e qualificagdo dos empreendedores pode tornar mais eficiente o crédito a
ser concedido em uma fase posterior, permitindo o nascimento de maior nimero de
empresas com potencial de crescimento.

b. Apoio massificado a inovacdo, por meio das seguintes iniciativas: i) ampliacdo da atua-
¢do de mecanismos como o Fundo Tecnoldgico (Funtec); ii) criagdo de novos fundos de
capital semente, nos moldes do Criatec; e iii) formulacdo de linhas de financiamento
com caracteristicas do modelo sueco, no qual o apoio estd condicionado ao plano de
negécio direcionado ao mercado e o apoio as MPMEs visa a criacdo de condicdes para a
empresa inovar (via parcerias com instituicdes tecnolégicas, melhoria de gestao, pesqui-

sa de viabilidade de mercado etc.) e é pouco concentrado no volume de crédito em si.



Automatizacdo e revisdo dos processos de concessdo de crédito via estabelecimento
de plataformas de tecnologias de informacdo. Isso permitiria massificar e aumentar
a capilaridade do apoio as MPMEs e agilizar a concessdo de crédito, a exemplo do
Cartao BNDES e do FGI. Esse tipo de automacdo também deve considerar as linhas de
financiamento que envolvam investimento em capacidade, participa¢do acionéria e
inovacdo, a fim de que uma base maior de empresas possa ser apoiada nessas linhas.
Um bom exemplo é o proprio Cartdo BNDES, por meio do apoio recente a certificacdo
e a avaliacdo de conformidade de produtos e resposta técnica de alta complexidade,
além da Finep, que é focada em MPMEs e jd adota em seus processos um workflow
automatizado.

Estimular as operacdes com cadeias produtivas, com a participa¢do de empresas anco-
ras. Pelo fato de serem opera¢des com mitigadores de risco (recebiveis de boa qualida-
de, em geral) e pelo ao fato de as MPMEs se relacionarem com grandes compradores,
esse tipo de operacdo pode ser um dos meios para ampliar o acesso ao crédito de
MPMEs, a exemplo do México, mas também para viabilizar os investimentos de MPMEs
no longo prazo, consolidando fornecedores em cadeias estratégicas no Brasil, como
automobilistica, aerondutica e do setor de petréleo e gas.

Capital de risco. Criar estimulos para o estabelecimento do ambiente adequado a in-
dustria do capital de risco, que envolvem o seguinte: criagcdo de balcdes organizados
para empresas emergentes; desregulamentacdo; apoio a empresas incubadas; apoio a
inovacao; fortalecimento da rede que una o setor privado, o governo e as universida-
des; e criacdo de fundos. A aproximac¢do com centros de pesquisa e incubadoras sera
essencial para permitir aos técnicos e analistas observar de perto o que se estd produ-
zindo em termos de ciéncia e avaliar como os negécios poderdo alavancar o desenvol-

vimento e, consequentemente, serem passiveis de apoio via capital de risco.
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